Carreira

Dentista e empreendedor, Dr. Eduardo Picango
revela as estratégias que podem ser usadas para
chegar ao sucesso profissional, com a abertura
de uma clinica odontolégica. (pag.06)

Educacao

Focus - Grupo de Estudos em Odontologia
fomenta o aprimoramento profissional nas
diversas areas da odontologia. (pag.09)

Entrevista

Presidente do Conselho Regional de Odontologia,
no Piaui, Dr. Leonardo Sé& destaca a importancia das
atividades desenvolvidas pela autarquia, ao longo
de 50 anos de existéncia, no estado. (pag.24)
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1. Aspecto inicial 2. Preenchimento com 3. Insercao do cimento 4. Fotoativacdo da peca 5. Aspecto final
resina composta (Aura) auto-adesivo (seT PP) com Radii Plus

“O seT PP é um cimento resinoso do tipo auto-adesivo,
ou seja, nao dependente do uso de sistemas adesivos
para a unido com o preparo. As vantagens que vejo
além do tempo de trabalho reduzido sao as opcoes

de cores e 6timo prazo de validade.”
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Editorial

No més de setembro, a Odonto Nordeste che-
ga aos leitores em edicao especial. O objetivo
da Revista é oferecer aos participantes do Me-
eting de Odontologia Estética Integrada vasto
conteudo, com entrevistas, novidades, artigo
cientifico e muito mais. A publicacao traz como
destaque o evento que vai reunir importantes
nomes da odontologia nacional e internacio-
nal, em Teresina. Nessa edicao & possivel ver o
perfil de alguns desses profissionais e as dicas
que cada um oferece dentro das suas especia-
lidades. Além disso, uma matéria super interes-
sante sobre o Cédigo de Etica Odontoldgica e o
uso de marketing e redes sociais.

A Odonto Nordeste sempre promove espaco
para publicagdo de artigos cientificos. Dessa
vez, 0 assunto é Revestimentos Estéticos apli-
cados em fios ortoddnticos de niquel-titanio.
Com certeza, mais uma oportunidade de alar-
gar os conhecimentos sobre essa area. Ainda
sobre educacgao, apresentamos uma matéria
sobre o FOCUS - Grupo de Estudos em Odon-
tologia, que é uma instituicao formada por pro-
fessores de graduacgao e pds-graduagao, bem
como profissionais e académicos, na area da
Odontologia, que buscaram unir forcas para
suprir as necessidades acerca do ensino e pes-
quisa na Odontologia e em suas respectivas es-
pecialidades.

Na secao Carreira, Dr. Eduardo Picancgo revela as
estratégias que podem ser usadas para chegar
ao sucesso profissional. Em #vidadedentista, a
Revista Odonto Nordeste apresenta um pouco
do dia a dia da cirurgia-dentista, Dra. Erika Lai-
za. O CRO-PI esta de aniversario e comemora
50 anos de atuacao, com avaliagcao positiva do
seu atual presidente. E pra finalizar, uma ma-
téria sobre Harmonizacao e a importancia em
procedimentos que vao além da estética.

Desejamos a vocé uma excelente leitura!
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Dentista e empreendedor, Dr. Eduardo Picanco
revela as estrategias que podem ser usadas para
chegar ao sucesso profissional, com a abertura
de uma clinica odontologica.

De acordo com dados do Con-
selho Federal de Odontologia,
o Brasil possui 306.870 cirur-
gioes dentistas, o que coloca
0 pais na primeira posicao do
ranking mundial de profissio-
nais da 4&rea, ultrapassando
inclusive os Estados Unidos.
Tendo em vista o concorrido
mercado, sao necessarias al-

gumas estratégias para se des-
tacar e alcancar um resultado
positivo na vida profissional.

Atuante na area de gestao em
odontologia, com énfase em
financas e empreendedoris-
mo, Eduardo Picanco, acredi-
ta que a receita para alcancar
O sucesso com a abertura de

um consultério é ser um gran-
de gestor. “Se vocé é dentista,
vOCcé tem que aprender ou de-
senvolver habilidade em ges-
tdo de negdcios. Entao, ndo da
para deixar na sorte de abrir
um consultério e esperar se
ele vai dar certo ou nao. E de-
cisOes estratégicas, a parte de
financas, de marketing, de ad-
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ministrativo tem que ser mui-
to bem compreendida para se
montar um estabelecimento”,
explica.

Segundo Picanco, para abrir
um consultério o dentista tem
gue ter em mente o seguinte:
que toda faculdade forma o
dentista para desenvolver um
oficio, uma profissao, e nao ser
dono de um negdcio. Entao, a
faculdade de Odontologia for-
ma pessoas para trabalharem
como dentistas em algum lu-
gar. Esse lugar pode ser um
hospital, uma clinica de alguém
OuU 0 seu proprio consultoério.
Mas, caso resolva abrir seu
proprio consultério, o dentista
tem que entender de proces-

sos administrativos e reservar
tempo para isso.

Na odontologia, assim como
em outras areas, alguns pro-
fissionais conseguem maior
retorno financeiro enquan-
to outros sao mais limitados.
Eduardo Picanco explica que
duas coisas sao muito confun-
didas em relacao ao retorno
financeiro: “Os bons profissio-
nais tecnicamente falando a
gente sempre imagina que vao
ser os melhores remunerados,
0S mais reconhecidos e nao é
bem assim. O que fideliza um
paciente é o profissional que
melhor atende o que mais gera
empatia e aquele que mais tem
preocupacao com atendimen-
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”

to”, defende o especialista.
Ainda de acordo com Picanco,
o atendimento mais humaniza-
do faz a diferenca entre os pro-
fissionais de sucesso e aqueles
que nao saem do lugar.

Para Eduardo Pican¢o, o que 0s
empresarios dentro ou fora da
odontologia fazem para que o
negdcio tenha sucesso é en-
tender como funciona o negé6-
cio e desenvolver comporta-
mentos empreendedores que
Sao comuns a varios empre-
endedores de sucesso como:
organizacao, autoconfianca,
persisténcia, e outros compor-
tamentos de sucesso que fa-
zem realmente a diferenca na
conducao de um negdcio.

.
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Dr. Eduardo Picanco
Dentista e empreendedor, Dr. Eduardo Picanco (CRO-RJ 20366)

Empreendedorismo

Em 2017, no Brasil, a taxa to-
tal de empreendedorismo
(TTE) foi de 36,4%, o que sig-
nifica que de cada 100 brasi-
leiros e brasileiras adultos (18
- 64 anos), 36 deles estavam
conduzindo alguma ativida-
de empreendedora, quer seja
na criagcao ou aperfeicoamen-
to de um novo negdcio, ou na
manutencdao de um negdcio
ja estabelecido. Em numeros
absolutos isso representa di-
zer que é de quase 50 milhoes
o contingente de brasileiros
que ja empreendem e/ou rea-
lizaram, em 2017, alguma acao
visando a criagao de um em-
preendimento em um futuro
proximo. Os dados fazem parte

do relatdrio executivo Global
Entrepreneurship (GEM), reali-
zado no Brasil pelo Sebrae em
parceria com o IBOP.

Primeiros passos

Para quem pensa em abrir um
consultério, segundo Eduardo
Picanco:

Dr. Eduardo Picanco - Os Den-
tistas devem buscar oportuni-
dades e ter iniciativas, assim
como qualquer empreende-
dor que almeja sucesso. Nada
acontece de repente na pri-
meira tentativa. Por isso, cor-
rer risco calculado ndo é correr
risco como um franco-atira-
dor, mas é tracar estratégias,
identificar mercado, identificar
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gue seu negdcio tem potencial,
gue seu preco esta competi-
tivo e que usando estratégias
ele comeca a dar certo. E pre-
ciso fazer o melhor que puder
ser feito, exigir qualidade e efi-
ciéncia de si proprio e dos seus
funcionarios, assim como estar
comprometido com o negdcio,
nao achar que é sé mais um
consultoério.

E preciso ter a visdo de ser o
melhor consultério do mundo.
Buscar informagdes sempre de
como fazer novas técnicas e
novos procedimentos. Ter me-
tas claras é saber aonde quer
chegar. Ter uma meta de fatu-
ramento, de niumero de con-
sulta novas, de tratamentos
mais lucrativos a serem reali-
zados e ter uma rede contatos
boa, porque essa rede de con-
tatos vai trazer Network. Ser
independente e ter autocon-
fianca. Mas, o principal: saber
formar preco por que a grande
maioria hoje tem seu negdcio
e nao sabe como precificar e
acaba seguindo tabelas de ou-
tras pessoas.

66

Busque
oportunidades e
tenha iniciativas,
assim como qualquer
empreendedor que
almeja sucesso..”
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FOCUS

Grupo de Estudos
em Odontologia
fomenta o
aprimoramento
orofissional nas
diversas areas da
odontologia.

O Grupo Focus é uma institui-
cao formada por professores
de graduagao e pos-gradua-
¢cao, bem como profissionais e
académicos, na area da Odon-
tologia, que buscaram unir
forcas para suprir as necessi-
dades individuais e coletivas
acerca do ensino e pesquisa na
Odontologia e em suas respec-
tivas especialidades.

O principal objetivo do Focus é
O aprimoramento profissional
nas diversas areas da odonto-
logia e areas afins. Ele funciona
como mantenedora dos Gru-
pos de Estudos de cada area,
fornecendo recursos geren-
ciais (apoio pedagdgico, divul-
gacao e logistica) e estrutura
adequada para o desenvolvi-
mento das atividades (sala de
estudos, sala de reunides, la-
boratérios e biblioteca).

Atualmente, os grupos de
estudos ainda funcionam de
maneira fechada, porém, com

a crescente solicitacao da co-
munidade odontoldgica, esta
sendo planejado para abrir
uma demanda maior no intui-
to de alavancar o crescimento
profissional de mais pessoas
que queiram fazer uma odon-
tologia de exceléncia, ética e
humanizada.

O Grupo Focus atua com reu-
nides mensais dos Grupos de
estudos (a cada reuniao é le-
vantado um tema da odonto-
logia para discussao através
de artigos cientificos e relato
de casos); promove minicursos
de diversas areas para seus
membros; realiza oficinas de
técnicas clinicas e de métodos
para pesquisa aplicada; forne-
ce uma equipe de revisao, tra-
ducao e adequagao de normas
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de revista no intuito de promo-
ver as publicacdes cientificas
de seus membros. Atualmen-
te, juntamente com a NSF, esta
realizando o Meeting de Odon-
tologia Estética Interdisciplinar
que vai acontecer nos dias 31
de agosto e 01 de setembro
desse ano em Teresina - Piaui

O Grupo Focus acredita que a
Odontologia, através da uniao
e do desenvolvimento de seus
potenciais, pode atender cada
vez mais uma demanda de
exceléncia para a sociedade.
Nesse sentido, vai continu-
ar suas atividades, buscando
fazer cursos abertos a comu-
nidade odontolégica e imple-
mentando uma revista cientifi-
ca na area da Odontologia de
acesso gratuito.

‘Jeossad oAINbuy
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CODIGO DE ETICA, REDES
SOCIAIS E MARKETING,

NA ODONTOLOGIA.

QUAL A

IMPORTANCIA?
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Dr. Plinio Augusto Rehse
Cirurgido-dentista e escritor, Dr. Plinio Augusto Rehse (CRO-SP 45176)

Do Cdédigo de Etica as ferramentas de marketing. Descubra o que
pode garantir o bom funcionamento de uma clinica, na entrevista com
o Dr. Plinio Augusto Rehse Tomaz, cirurgiao-dentista e autor do livro
“Marketing para Dentistas - Conguistando e Mantendo Clientes”.

Odonto NE - Sobre o Cddigo
de Etica Odontoldgica, quais
0s pontos que geram mais du-
vidas ou questionamentos en-
tre os profissionais?

Dr. Plinio - A primeira infor-
magao com relacao a isso &
que os dentistas de modo ge-
ral parecem ignorar o codigo
de ética. Tem muita coisa im-
portantissima. E obrigacdo de
todo dentista conhecer isso,

as normas do conselho. Mas
infelizmente, parece que ab-
solutamente nao conhecem.
Eles ndo sabem nem qual é a
Ultima versao do Cédigo de éti-
ca e nao tém realmente nogao
disso. E lamentavel' As princi-
pais coisas que geram duvida é
0 que pode ou nao divulgar, o
que eu posso colocar em redes
sociais ou em qualquer tipo de
propaganda. Entao, por exem-
plo, as pessoas nao sabem que

qualquer tipo de comunicagao
deve constar o CRO, o nome
do RT, do responsavel técnico
etc. Nao sabem que é proibido
colocar foto de antes de de-
pois e por ai vai. Entao, o gran-
de questionamento é o que eu
posso ou nao fazer. A maio-
ria nao tém duvidas, nao tem
perguntas, porque realmente
ignoram e acham que podem
qualquer coisa. Ou, acham que
nao podem nada os que real-
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A gente pode usar as redes sociais para gerar autoridade,
ou seja, pra mostrar que eu sei fazer a coisa..”

mente nao conhecem e ja ou-
tros acham que podem tudo.

Odonto NE - Cada vez mais o
uso das redes sociais se torna
comum e frequente. Como o
dentista deve utilizar as redes
para beneficiar seu lado profis-
sional? O que é permitido?

Dr. Plinio - Vou comecar di-
zendo que nao pode fazer: nao
pode fazer é a propaganda
classica, do tipo: “olha como
eu sou bom nisso”, “olha que
coisa linda”, uma promocao,
falar de preco, fazer “vem
aqui”, “ligue ja, ligue agora”.
Esse tipo de coisa nao deve
fazer. Nao s6 porque o Cdodigo
de ética nao deixa, nao permi-
te, mas porque nao é bom e
nao carrega nada positivo pra
marca do profissional. Entao,
nao deve fazer. O que a gente
pode fazer em redes sociais? A
gente pode usar as redes so-
ciais para gerar autoridade, ou
seja, pra mostrar que eu sei fa-
Zer a coisa, que eu entendo do
assunto. Isso eu faco quando
eu posto que estou indo a um
congresso; que estou fazendo
mais algum curso; que conclui
um procedimento mais com-

plexo e estou feliz por isso; que
eu dei uma palestra em algum
lugar, ou, que eu publiquei um
artigo.

Entdo, essas coisas todas vao
se somando e gerando con-
fianca para as pessoas que
estao lendo e acompanhan-
do isso. Entao, tudo o que eu
puder fazer para mostrar para
as pessoas que eu entendo e
que domino o assunto é vali-
do. Outra coisa gue eu posso
fazer em redes sociais é gerar
informacao, ou seja, é nutrir o
meu cliente com relagao a in-
formacao: o que € uma protese
em zincdnia? Mitos e mentiras
sobre clareamento? O que sao
alinhadores e por ai vai. Entao,
passar informacao, tirar duvi-
das, esclarecer, informar novi-
dades, sem necessariamente
fazer promocao, mas passar
informacao pela informacao.
Inclusive, isso bem feito gerar
“boca a boca”. As pessoas pe-
gam essa informacao e com-
partilham com os amigos por-
que é uma imagem legal.
Odonto NE - Quais dicas para
fortalecer o marketing no con-
sultério e garantir reflexos po-
sitivos?

Dr. Plinio - Qutra coisa que eu
posso fazer em redes sociais
€ gerar uma imagem pessoal
positiva, ou seja, mostrar que
€ uma pessoa legal, algum um
hobbie, bastidores da clinica,
uma acao social, porque isso
humaniza e nos torna mais
proximo das pessoas. Tipo: eu
gosto de pescar € o meu clien-
te também, eu gosto de teatro
e meu cliente também etc. E
por fim, de uma forma genéri-
ca, nas redes sociais nos temos
trés elementos basicos: mos-
trar de alguma maneira meu
cenario, quem eu sou e qual o
cardapio.

Entdo, o personagem é quem
eu Sou e quem € a equipe, in-
clusive a equipe nao clinica.
Cenério é mostrar fotos das
minhas instalagdes, da facha-
da, de coisas que eu tenho, o
que vai fazendo com que a
pessoa entenda e veja meu
espaco fisico e ver se esta de
acordo com o perfil dela. E o
que eu chamo de “cardapio” é
mostrar o que eu faco, o que é
possivel fazer na clinica e que
técnicas a gente domina.




Odonto NE - Consideracoes
sobre a relacdo marketing x
odontologia?

Dr. Plinio - Com relagao a dicas
de marketing que eu posso dar.
O que funciona ou nao? Pri-
meirissima informagao porque
isso € importante: MARKETING
nao é propaganda. Marketing
€ uma relagao mercadoldgica,
como eu me relaciono com o
meu mercado. A definicao do
preco, por exemplo, é uma de-
cisao de marketing, qual o pre-
¢o correto para o meu publico
alvo? Como eu vou usar a co-
municagao pra chegar nas pes-
soas que estao no meu publico
alvo? Isso também é marke-
ting. Por exemplo, se eu tenho
um publico classe A, sera que
vale a pena eu panfletar? Ob-

viamente a gente pensa: isso é
absurdo. Exatamente, porque
esse mecanismo nao tem nada
a ver com esse publico alvo.
Essa adequacao mercadologi-
ca é marketing. A escolha do
ponto onde eu vou trabalhar.
Se eu quero atendar classe A
e vou colocar o consultério na
periferia? Nao vai rolar. Ou ao
contrario, se eu estou num lu-
gar classe A e quero atender
“povao”?

Entao, essa adequacao tam-
bém é marketing. O mix de
marketing é isso: vou definir
qual o publico alvo, qual o car-
dapio de servigos ideal, qual o
preco correto, o lugar, a estru-
tura do meu cenario, como eu
me apresento, a forma como
€u me comunico, ou seja, tudo
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isso faz parte do chamado
“mix de marketing”. Entao, o
que eu posso fazer com isso?
Entender que marketing nao
€& propaganda e adequar to-
das as pecas. Porque se essas
pecas do mix de marketing,
todas comecando com a letra
“P”: PESSOAS, PONTO, PRECO,
PROMOCAO, PRODUTO E PER-
CEPCAO. Se eu adequar essas
seis pecas e apresentar da for-
ma certa eu td indo bem. Mas,
se eu tenho uma dissonancia
entre essas pecas, por exem-
plo: se meu publico é idoso e
eu trabalhar com divulgacao
no Instagram, nao vai rolar.
Entdo, essa desconexao entre
as pecas do mix de marketing
€ um grande problema.

‘|leossad oAInbuy
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Meeting reune
mMaiores nomes

DA ODONTOLOGIA
ESTETICA EM TERESINA

Mais de trinta profissionais vao palestrar
nos dias 31 de agosto e 1° de setembro.

Teresina-Pl recebe nos dias 31
de agosto de 1° de setembro
de 2018 o Meeting de Odon-
tologia Estética Integrada. O
objetivo do evento é difundir
conhecimentos e direcionar
0s participantes para as no-
vas tendéncias da odontologia
estética do Brasil e do mundo,
através de palestrantes reno-
mados nas mais diversas are-
as da odontologia abordando
desde o planejamento até os
materiais inovadores para a
execucao de um bom trata-
mento pautado na estética de
modo interdisciplinar.

Durante os dois dias, 37 pales-
trantes vao circular pelo Me-
eting, com temas relevantes
para a Odontologia Estética
nas mais diversas especialida-
des odontolégicas com enfo-
que nas atuais tendéncias, ino-
vacdes e achados cientificos
no sentido de apropriar o pro-
fissional em sua area de atua-
¢cao e embasa-lo também nas
areas afins.

Segundo o cirurgia dentista e
coordenador do Meeting, Dr.
Livio Lages, o Norte-Nordeste
brasileiro apresentou nos ulti-
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MOS anos um crescimento ex-
ponencial na area da odonto-
logia. “Se por um lado tivemos
uma ampliacdo no numero de
instituicoes de formacgao tanto
no nivel de graduagcao quanto
pos-graduacgao, por outro lado
houve um aumento na procu-
ra por tratamento odontold-
gico, principalmente seguido
por uma maior exigéncia es-
tética dos pacientes. Nesse
sentido, a atuacao profissional
com enfoque nos resultados
estéticos nunca se fez tao ne-
cessaria, sem perder o nor-
teamento do conhecimento
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clinico interdisciplinar e das evidéncias
cientificas”, explicou o especialista.

Odontologia Estética

A odontologia estética surgiu inicialmen-
te, com o objetivo de transformar o sor-
riso através das restauracoes. Mas, hoje,
atua integrada a diversas areas da odon-
tologia, pois saude e estética caminham
juntas. A odontologia estética vem apri-
morando cada vez mais suas técnicas, e
assim, oferece a seus pacientes além da
saude bucal um visual mais harmonioso.
Outra colaboracao da estética é nos ca-
sos de pacientes funcionais, que neces-
sitam do profissional cirurgiao dentista
apos acidentes de transito, por exemplo.




Prof. Sergio Ourique
CRO - SP 18575

Palestrante do
Meeting Teresina
Tema principal:
Protese

PERFIL

Cirurgiao Dentista, Especialis-
ta, Mestre e Doutor em Odon-
tologia. Professor Livre Docen-
te (Ph.D) em Protese Dentaria
pela American Wolrd Universi-
ty of lowa - USA, Pés-graduado
em Prétese Dentaria e Odon-
tologia Estética pela New York
University - USA, Professor e
Coordenador em diversas Enti-
dades de Ensino e Universida-
des Brasileiras, Conferencista
Internacional Coordenador de
Cursos de Po6s-Graduacgao da
Associacao Brasileira de Odon-
tologia (ABO) Pi Autor/coautor
de 4 livros e 78 publicacoes/
apresentacoes internacionais.

Odonto NE - O senhor vai
abordar durante o Meeting o
tema “Préotese”. O que preten-
de ressaltar na sua palestra?

Dr. Sergio Ourique - Na ver-

dade vou falar sobre uma ver-
tente moderna da prétese di-
recionada para a reabilitacao
estética com procedimentos
minimamente invasivos. E um

novo olhar com as mais recen-
tes tendéncias em procedi-
mentos de saude, medicina e
odontologia, em que menos é
mais.

Odonto NE - Quais sao os tipos
de préteses disponiveis hoje
no mercado?

Dr. Sergio Ourique - Temos as
proteses nas suas configura-
¢oes classicas e tradicionais
como a Proétese Parcial Fixa,
Prétese Parcial Removivel, Pro-
tese Total e as Proteses sobre
Implantes Osseos Integrados.
Todas estas formas de proéte-
ses visam restaurar, modificar
ou repor dentes perdidos.

Odonto NE - Como o dentis-
ta deve identificar e sugerir ao
paciente a protese mais ade-
quada?

Dr. Sergio Ourique - Existem
indicacoes bastante claras para
cada uma das diferentes pro-
teses. A vivéncia clinica funda-
mentada em conhecimentos
cientificos, baseados em evi-
déncias claras e consagradas,
indicam o melhor caminho e a
melhor solugcao para a reabili-
tacao oral.

Odonto NE - A prétese é mais
vantajosa que o implante? Em
gue casos?

Dr. Sergio Ourique - As prote-
ses convencionais podem, em
alguns casos, serem substitu-
idas com vantagem pelos im-
plantes, evitando que se des-
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gaste dentes integros para a
reposicao de dentes perdidos.
Para isso deve haver um estu-
do do caso nao sé da saude
geral do paciente, mas exames
especificos para determinacao
da possibilidade e que caracte-
ristica de implantes podemos
usar. Nao podemos, entretan-
to, esquecer que os implantes
sao “suportes” para as prote-
ses e sao as proteses que, em
ultima analise, fazem os im-
plantes funcionarem com es-
tética e funcao plena.

Odonto NE - Na sua opiniao
por que a tematica deve ser
discutida no meio clinico?
E qual a importancia de um
evento como o Meeting dar
visibilidade ao tema em ques-
tao?

Dr. Sergio Ourique - A atencao
a estética e a procedimentos
estéticos sao exigéncias corri-
queiras nos consultérios, com
pacientes querendo ter de
volta sua aparéncia e funcao
perdidas ou modificar o modo
COMO apresentam seu Sorriso.
Existe uma valorizacao quase
obsessiva da estética e uma
preocupacao extrema com a
autoestima e o sorriso conti-
nua sendo nosso melhor car-
tao de visitas. O dentista deve
ter conhecimento, habilidades
e sensibilidade estética apu-
rada, desenvolvidos para lidar
com estes casos. Esta expec-
tativa das pessoas tem que ser
muito bem avaliada e discutida
entre paciente e profissional,
de modo a criar uma admi-
nistracao segura e realista em
relagdo ao que é desejado e o

que é exequivel. S6 dessa for-
ma evitaremos pacientes infe-
lizes e dentistas frustrados.
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Prof. Renato Farias
Fotografo

Palestrante do
Meeting Teresina
Tema principal:
Fotografia
Odontoldgica

PERFIL

Técnico Dental, Fotdgrafo
desde 1984, Usa a Fotografia
como ferramenta auxiliar para
a Estética, Palestrante, Minis-
tra Curso de Fotografia Odon-
tolégica, Ministra Curso de
Precisao de Cor em Fotografia
Odontoldgica.

Odonto NE - O senhor vaiabor-
dar durante o Meeting o tema
“Fotografia como ferramenta
de estética”. O que pretende
ressaltar na sua palestra?

Dr. Renato Farias - Apresenta-
rei a evolugcao dos equipamen-
tos, softwares e técnicas que
possibilitam, na atualidade,
conseguir coisas inimaginaveis
ha alguns anos atras. E como
podemos usar essas hovas tec-
nologias em prol da profissao;

em varios de seus ramos. A es-
tética sendo um dos que mais
pode se beneficiar da Fotogra-
fia Odontoldgica.

Odonto NE - Como é possivel
utilizar a fotografia como alia-
da as estratégias de venda de
tratamentos odontoldgicos?

Dr. Renato Farias - Somos se-
res visuais. Temos o habito de
citar espontaneamente a frase:
uma imagem vale mais do que
mil palavras. E muitas vezes
Nao paramos para pensar na
validade pratica desse ditado
na profissdo. O axioma é ainda
mais verdadeiro na comunica-
¢ao com o paciente, ja que as
“mil palavras” que poderiamos
dizer, sao numa linguagem que
0 paciente nao entende. Ima-
gens bem escolhidas podem
abrir a visao do paciente para
aquilo que a Odontologia tem
atualmente para oferecer. Se
O paciente consegue ver uma
imagem daquilo que vocé esta
oferecendo é muito mais pro-
vavel dele comprar seu traba-
lho. Sem imagens a oferta de
trabalhos odontoldgicos fica
no campo do paciente con-
fiar ou ndo no que o cirurgiao
dentista |he diz. Na maioria das
vezes, mesmo aceitando um
orcamento, muito pacientes
continuam nao tendo a menor
ideia do sera feito. Um plane-
jamento digital para apresen-
tar um orcamento muda isso
completamente. Além, é claro,
de que pode facilitar muito a
comunicagcao entre profissio-
nais multidisciplinares. Princi-
palmente entre cirurgidoes den-
tistas e técnicos em proétese
dentaria.

Odonto NE - Como a fotogra-
fia atua no sentido de fortale-
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cer as praticas odontolégicas?

Dr. Renato Farias - Toda fer-
ramenta bem usada pode se
tornar algo que fortalece uma
pratica profissional. E a foto-
grafia Odontoldgica atual é
uma grande ferramenta forta-
lecedora da pratica odontolo-
gia, com as facilidades que ela
tras para os profissionais da
area. Ferramentas para marke-
ting, planejamento, simulacoes
e na troca de informacao. A
fotografia Odontoldgica esta
naquela categoria de coisa que
depois que o profissional co-
meca a usar, ele se pergunta
como conseguia trabalhar an-
tes sem o uso da fotografia.

Odonto NE - A fotografia é um
diferencial do profissional den-
tista? Por qué?

Dr. Renato Farias - Porque
apesar de muito se falar sobre
o0 assunto, ainda sao poucos
profissionais que usam como
ferramenta de trabalho para
obter uma estética mais re-
finada. Aqueles que usam se
destacam com uma qualidade
e um alto padrao, em compa-
racao aos profissionais que nao
usam e nao conseguem alcan-
car um resultado positivo.

Odonto NE - Na sua opiniao
por que a tematica deve
ser discutida no meio clini-
co? E qual a importancia de
um evento como o Meeting
dar visibilidade ao tema em
questao?

Dr. Renato Farias - A temati-
ca deve ser discutida porque a
fotografia Odontoldgica pode
contribuir muito para o refina-
mento de trabalhos clinicos. A
evolucao da fotografia digital
trouxe um leque enorme de



possibilidades, que deve ser
aproveitado pelos profissionais
que estao na busca constante
da evolucao. Meetings como
proéprio nome diz, retnem num
s6 lugar, profissionais multi-
disciplinares com um objetivo
especifico. As abordagens va-
riadas do mesmo tema dao a
oportunidade dos participan-
tes de ampliarem a maneira
como olham o tema do Mee-
ting. No nosso caso aqui, a es-
tética. Meetings também dao
acesso facil aos profissionais
que sao referéncias em seus
campos de atuagcao, com opor-
tunidade de perguntas diretas

Prof. Edmilson Bersani
CRO - SP 26320

Palestrante do
Meeting Teresina
Tema principal:
Implantodontia

para o caso especifico do par-
ticipante. Uma coisa que todos
verao em comum nos pales-
trantes serao fotografias nas
suas apresentacoes. I1sso por si
s6 ja € um grande argumento
para importancia do tema da
fotografia na estética. Imagi-
ne como seriam essas pales-
tras sem fotografia para apre-
sentar os casos e exemplos
que os palestrantes tém para
compartilhar. Imagine um livro
de estética Odontoldgica sem
fotografia. Algo inimaginavel,
nao é mesmo? Fotografar seus
casos clinicos proporciona ao
profissional a oportunidade de

PERFIL

Graduado pela Unesp Arara-
quara, Especializacao em Im-
plantodontia USP- Centrinho
Bauru, Mestrado em Reabilita-
¢ao Oral - USP- Ribeirao Preto.

Odonto NE - O senhor vai abor-
dar durante o Meeting o tema
“Implantodontia”. O que pre-
tende ressaltar na sua pales-
tra?

Dr. Edmilson Bersani - Enfa-
tizar aos cirurgides dentistas
que se dedicam a restauracao
do sorriso dos pacientes que
sofreram algum dano estético
de que é de fundamental im-
portancia o conhecimento dos
processos biolégicos que com-
poem a restauracao da beleza
desejada pelos nossos pacien-
tes quando se submetem aos
tratamentos restauradores.
Enfatizar entao, a uniao entre
0S processos biolégicos e as
caracteristicas de resultado es-
tético almejadas por eles.
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aprender com seus proprios
casos e de evoluir enquanto
trabalha. A fotografia Odon-
toldgica deve entrar definiti-
vamente para agenda de todo
profissional sério. E ndo digo
apenas fotografia para marke-
ting, mas a fotografia como
ferramenta para tornar seu
trabalho ainda melhor. Atual-
mente, meus dois Cursos de
Fotografia Odontoldgica sao
focados em habilitar os profis-
sionais com ferramentas que
possam ajuda-los no seu dia a
dia de trabalho.

Odonto NE - Quando surge a
recomendacao para realizacao
de implantes?

Dr. Edmilson Bersani - Os im-
plantes modernos sao utiliza-
dos ha cerca de 55 anos em
varios paises. E essa terapia
¢ extremamente segura con-
siderada muito conservado-
ra uma vez que preserva os
dentes restantes e tem a ca-
pacidade de repor os dentes
ausentes conservando aquilo
gue o paciente possuia. Ela
¢ considerada relativamen-
te, pouco invasiva com baixo
nivel de trauma, e tem como
vantagem simplificar muito os
planejamentos restauradores
daqueles pacientes que perde-
ram um ou até mesmo todos
0s seus dentes. Eu penso que
devido as altas taxas de suces-
SO e a grande previsibilidade
de resultados, essa é uma te-
rapia que se tornou a primeira
opcao de eleicao na moderna
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odontologia restauradora. Res-
saltando, entretanto, a impor-
tdncia das outras técnicas e
das outras formas de tratar os
NOSSOS pacientes.

Odonto NE - Pessoas com pro-
blemas no coracao podem fa-
zer implantes?

Dr. Edmilson Bersani - Todos
0S pacientes candidatos ao
tratamento com implantes de-
vem ser muito bem avaliados
previamente. Obviamente, que
pacientes portadores de doen-
cas crénicas como problemas
cardioldgicos, artrites, ou dia-
betes requisitam uma maior
atencao e um maior controle,
visto que sao mais suscetiveis
a riscos de infeccoes e mes-
MO processos cicatriciais mais
lentos. Mas, se esses pacientes
estiverem controlados e com a
medicacao em dia, nao apre-
sentam contraindicacao algu-
ma pra receber o tratamento
com implantes. Sao conside-
rados pacientes normais, uma
vez que suportados por uma
equipe médica apoiando o im-
plantodontista.

Odonto NE - A partir de que
idade criancas podem fazer
implantes?

Dr. Edmilson Bersani - E im-
portante que os pacientes ja
tenham completado seu cres-
cimento craniofacial. Isso ge-
ralmente acontece no caso do
sexo masculino por volta dos
18 anos e nas mulheres um
pouquinho mais cedo, aos 17
anos. E importante que sejam
feitos os exames para consta-
tacao da finalizacao do cres-
cimento facial e a partir dai
entao os pacientes podem re-

ceber seus implantes tranqui-

lamente. Gostaria de ressaltar
também que ndo ha um limite
de idade para a instalagao de
implantes. Eu tenho pacientes
que foram tratados aos 91 e
93 anos de idade e tiveram sua
reabilitacao oral bastante sa-
tisfatéria. Entao, € uma terapia
bastante valorosa.

Odonto NE - Atualmente, o
que ha de mais avancado
no Brasile no mundo quan-
do o assunto é implante?

Dr. Edmilson Bersani - O Brasil
ocupa hoje uma posicao de li-
der mundial, uma posicao de
verdadeiro destague no cena-
rio mundial, visto que é um dos
paises com maior produgao
cientifica. O Brasil tem uma
producao clinica com um nu-
mero de implantes instalados
a0 ano gigantesco que faz in-
veja a qualquer pais do mundo
e também gostaria de desta-
car a atividade industrial. Fa-
bricantes brasileiros hoje sao
mundialmente reconhecidos,
0s implantes nacionais estao
presentes em muitos paises,
representando uma possibili-
dade de acesso de toda a po-
pulacdo mundial a implantes
de altissima qualidade e de
grande desenvolvimento tec-
noldgico.

Odonto NE - Na sua opiniao por
que a temética deve ser dis-
cutida no meio clinico? E qual
a importancia de um evento
como o Meeting dar visibilida-
de ao tema em questao?

Dr. Edmilson Bersani - Em ter-
mos de desenvolvimento clini-
co, acho que um dos avancos
mais significativos esta rela-
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cionado ao uso da informatica
na odontologia, associando as
técnicas odontoldégicas ao co-
nhecimento de tecnologia da
informagao. Hoje é possivel
vocé diagnosticar um caso uti-
lizando imagens computadori-
zadas, como por exemplo, to-
mografias computadorizadas
de alta resolucao e a partir des-
sas imagens executar planeja-
mentos prévios. Em termos de
instalar implantes em posicoes
absolutamente ideais sem que
esse paciente sofra algum tipo
de corte ou mesmo a neces-
sidade de que ele receba su-
turas. Isso € um avanco signi-
ficativo, que torna as cirurgias
extremamente sudveis e que
com o pos-operatoério bastante
agradavel aos nossos pacien-
tes. Eu vejo esse evento como
uma possibilidade de cresci-
mento profissional através do
compartilhamento de valiosas
informacoes e da afirmacao do
progresso técnico que a nos-
sa profissao alcancou. E uma
acao para demonstrarmos
como a odontologia esta unida
em torno da sua missao essen-
cial gue é justamente a promo-
cao de saude das pessoas. Por
iISSO eu me sinto verdadeira-
mente honrado com a oportu-
nidade de testemunhar a forca
e qualidade e a dedicacao dos
odontélogos piauienses para
melhorar a odontologia brasi-
leira e desejo vida longa a esse
vitorioso Meeting de Odonto-
logia Estética Integrada e sau-
do a todos agradecendo imen-
samente a oportunidade de
estarmos juntos por esse ideal.

-
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Prof. Raphael Monte Alto
CRO - RJ 24165

Palestrante do
Meeting Teresina
Tema principal:
Laminados
Ceramicos

PERFIL

Possui graduacao em Odon-
tologia pela Faculdade de
Odontologia de Nova Friburgo
(1999), mestrado em Odon-
tologia - Clinica Odontoldgica
pela Universidade Federal Flu-
minense (2005) e doutorado
em Odontologia - Area de Con-
centracao Dentistica pela Uni-
versidade do Estado do Rio de
Janeiro (2009). Atualmente é
professor Adjunto | da Discipli-
na de Clinica Integrada, profes-
sor do curso de especializacao
em Implantodontia e professor
do Mestrado em Odontologia -
Area de Concentracdo em Cli-
nica odontoldégica da Universi-
dade Federal Fluminense. Tem
experiéncia na area de Odon-
tologia, com énfase em Den-
tistica e Protese Fixa atuando
principalmente nos seguintes

temas: Estética, clareamento,
Resinas compostas, retentores
intra radiculares e cerdmicas.

Odonto NE - O senhor vai abor-
dar durante o Meeting o tema
“Laminados Ceramicos”. O que
pretende ressaltar na sua pa-
lestra?

Dr. Raphael Monte - Vamos
abordar a parte de planegja-
mento, preparo, moldagem
e confeccao de restauracoes
provisoérias. Enfim, toda sequ-
éncia clinica pra executar os
laminados ceramicos.

Odonto NE - Qual a durabilida-
de do tratamento que utiliza a
técnica de laminados cerami-
cos?

Dr. Raphael Monte - A taxa de
sucesso desse trabalho varia
de 5a10 anos, segundo alguns
artigos, mais de 90%, ou seja,
depois de dez anos varios tra-
balhos nossos tem uma taxa de
sucesso de 95%. Sao trabalhos
que tem um resultado muito
interessante.

Odonto NE - A que se deve o
resultado final do tratamento
com laminados cerédmicos?

Dr. Raphael Monte - Se deve
basicamente, ao bom plane-
jamento, a execugao técnica
também, um bom técnico em
protese dental para trazer um
resultado efetivo. Planejou
adequadamente, fez um bom
preparo e técnica, tem resulta-
dos previsiveis e interessantes
quase sempre.

Odonto NE - Quais sao as prin-
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cipais recomendacdes aos
pacientes que fizeram o pro-
cedimento com laminados ce-
ramicos?

Dr. Raphael Monte - As orien-
tacoes para o paciente que se
submete a esse tipo de trata-
mento sao iguais as de outro
qualquer paciente: avaliacao
periddica, evitar morder unha,
morder canetas, abrir pacote
de biscoito, mas no geral tem
uma vida normal, sem grandes
intercorréncias, sem grandes
problemas. Até porque a fa-
lha mais comum nesse traba-
Iho nao é o descolamento, e
sim, muitas vezes a fratura de
borda sisal, que pode também
ocorrer nos dentes naturais.

Odonto NE - Na sua opiniao
por que a tematica deve ser
discutida no meio clinico?
E qual a importancia de um
evento como o Meeting dar
visibilidade ao tema em ques-
tao?

Dr. Raphael Monte - Na verda-
de o que acontece é que os La-
minados hoje estao em moda,
com muita indicagao. Ou seja,
indicamos demasiadamente
esse tratamento para depois
ver outras coisas mais conser-
vadoras. Acho que é importan-
te essa discussao no meio cli-
nico porque a gente vai tentar
criar indicacdes corretas, en-
tender quais sao as limitacoes,
quais sao as intercorréncias
que tem e indicar de maneira
mais adequada e consciente.
Um evento como esse de alto
nivel, que redne grande parte
da comunidade odontolégica é
um lugar perfeito.
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Dra. Erika Laiza Lacerda

Professora e cirurgiad-dentista, Dra. Erika Laiza Lacerda (CRO-PI 1818)

Odonto NE - Dra. Erika, como
descobriu a area da harmoni-
zacao orofacial e por que op-
tou por concentrar sua atuagao
profissional nesse segmento?

Dr. Erica Laiza - Logo depois
que realizei a minha primeira
capacitacdo em Harmoniza-
¢cao Orofacial percebi que era
o0 que faltava para que eu me
tornasse uma profissional da
odontologia capaz de finalizar
melhor meus casos de Orto-
dontia, especialidade que tam-
bém exerco ha 15 anos. A cada
curso que eu fazia, o amor e
sentimento de realizacao em
realizar os procedimentos es-
téticos funcionais me moviam
para buscar sempre mais co-
nhecimento. A escolha por

essa area aconteceu desde o
primeiro contato, eu ja sabia
gue era a Harmonizagao Facial
faria parte da minha vida para
sempre.

Odonto NE - Na sua clinica,
quais sao os procedimentos
mais procurados? Quem pro-
cura mais: homens ou mulhe-
res?

Dr. Erica Laiza - Dentre os pro-
cedimentos mais procurados,
estdo a aplicagdo da Toxina
Botulinica e os preenchimen-
tos labial e da regiao do malar.
Vale dizer que recebo muitas
indicacdes dos colegas para
realizar protocolos para auxi-
liar no Bruxismo e Apertamen-
to Dentario. Esses que também
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DRA.

ERIKA LAIZA

Essa edicdo especial da
Revista Odonto Nordeste
apresenta um pouco do
dia a dia da cirurgia-
dentista, Profa. Erika
Laiza Lacerda Moreira.
Durante a entrevista,

a profissional revela
como atingiu sucesso na
Odontologia, no Piaui.

auxiliam em situagoes para ci-
rurgias orais e protocolos para
implante quando feitos previa-
mente aos procedimentos.

Odonto NE - Atualmente, vocé
& uma referéncia da harmo-
nizagcao no Piaui. Como avalia
seu desenvolvimento profis-
sional? A que atribui seu su-
cesso?

Dr. Erica Laiza - Eu agrade-
¢o pelo termo referéncia em
Harmonizacdo. Eu atribuo o
sucesso a dedicacao a area,
sempre estudando literalmen-
te todos os dias, afinal a curva
de aprendizado, nao apenas
em HOF, é longa e costumo a
dizer que sempre temos algo a
aprender. Amar o que faz, ser



ODONTO NORDESTE | EDICAO ESPECIAL

Pagina - 23

Dica de ouro:
Dedique-se! Estude! A
Harmonizacao orofacial
é extremamente util

ha vida do cirurgiao
dentista”,..”

correto e o principal, que res-
peitar o seu paciente, é conse-
guir destaque com toda certe-
za.

Odonto NE - Quais as dicas aos
colegas que também desejam
conhecer e especializar-se em
harmonizacao?

Dr. Erica Laiza - Primeiro, pro-
curar cursos que oferecam
uma boa capacitacao. Depois
nao parar, esta sempre bus-
cando novas técnicas. Como
disse anteriormente, existe
uma curva de aprendizado.
Dica de ouro: Dedique-se! Es-
tude! A Harmonizacao oro-
facial € extremamente Util na
vida do cirurgiao dentista, vale
dizer que nao ha como imagi-
nar um belo sorriso com labios
sem volume e invertido! A cur-

va mais linda do nosso corpo é
ascendente!

Odonto NE - Como enxerga o
futuro da harmonizacao oro-
facial? E um campo promissor
para a Odontologia?

Dr. Erica Laiza - A insercdo da
odontologia na harmonizacao
orofacial ndo é de agora. Ela
sempre foi nossa, afinal nds ci-
rurgioes dentistas, somos har-
monizadores natos! E um cami-
nho sem volta! A HOF nao mais
saird da nossa competéncia e
hoje encontrasse como uma
das areas mais promissoras da
Odontologia. Temos como lema
da Sociedade Brasileira de Toxi-
na Botulinica e Implantes Faciais
a frase: Juntos somos mais for-
tes! E isso é a mais pura verdade!

NTISTA



CRO COMPLETA
50 ANOS

DE ATUACAO
NO PIAUi

Presidente do
Conselho Regional
de Odontologia, no
Piaui, Dr. Leonardo
Sa faz um balanco
das atividades
desenvolvidas

pela autarquia no
estado.

Odonto NE - Ha quanto tempo
existe o CRO no Piaui e como
vem atuando junto a classe?

Dr. Leonardo Sa - Com a Lei n°
4324, de 14 de abril de 1964,
ficou instituida a criacao do
Conselho Federal de odontolo-
gia (CFO) e dos Conselhos Re-
gional de Odontologia (CRO).
O Conselho Regional de Odon-
tologia do Piaui (CRO/PI) foi
criado através da Resolucao
CFO-33/68 de 08 de janeiro
de 1968, onde designou uma
Diretoria Proviséria com man-

r

Dr. Leonardo Sa
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Presidente do Conselho Regional de Odontologia do Piaui, Dr. Leonardo Sa (CRO-PI 2284)

dato de 180 dias, contados
pela data de sua publicacao,
nomeando como presidente o
CD Antdnio de Oliveira Lopes
(CRO/PI-01). Realizou-se uma
Assembleia Geral, em 03 de
maio de 1968, onde foi cons-
tituida a Diretoria composta
pelo entao Presidente, Secre-
tario e Tesoureiro eleitos den-
tre os cinco Conselheiros Efe-
tivos. Nosso Conselho tem 50
anos desde entao.

Odonto NE - O CRO-PI faz tam-
bém um trabalho de fiscaliza-

¢cao em todo o estado. Qual o
objetivo das fiscalizacoes fei-
tas pela autarquia?

Dr. Leonardo Sa - Sim, o CRO-
-PI percorre por todo o estado
do que se estende do norte ao
sul, este ano até junho j4 fisca-
lizamos mais de 100 cidades
tendo como objetivo apontar
irregularidades nos pontos de
atendimento publico e privado
garantindo condicdes de tra-
balho dignas aos nossos cole-
gas e atendimento de qualida-
de a populacao piauiense.

1q°6.40°1dos> mmm/ /:dy e11s op oednpouday
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Odonto NE - Quais os benefi-
cios de ser um associado ao
CRO-PI?

Dr. Leonardo Sa - Além de estar
cumprindo um dever, o cirur-
giao dentista que exerce suas
atividades no estado assim
como as profissdes auxiliares,
TPD, THD e ACD, tem assistén-
cia juridica e varios beneficios
de desconto em empresas par-
ceiras que vao desde servico
de lavanderia a aquisicao de
veiculos.

Odonto NE - Como o CRO-PI
observa a expansao académi-

ca no estado? Acredita que o
Piaui caminha para ser refe-
réncia no Nordeste quando o
assunto é formacao odontolo-
gica?

Dr. Leonardo Sa - Vemos po-
sitivamente isso, acreditamos
que teremos mais postos de
trabalho em tudo que gira em
torno da profissao de odonto-
logia.

Odonto NE - Quais as princi-
pais demandas que chegam

hoje ao Conselho?

Dr. Leonardo Sa - Fiscalizacao
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de pontos de atendimento pu-
blico e privado e propaganda
irregular.

Odonto NE - Como o CRO-PI
observa o desenvolvimento do
profissional no estado e as ex-
pectativas de atuacao?

Dr. Leonardo Sa - Acompanha
de perto desde as faculdades
até o mercado de trabalho, um
exemplo disso é a solenidade
de recepcao de formandos que
fazemos semestralmente aos
novos colegas.

Onde fica?

- Conselho Regional de Odontologia do Piaui

- Rua Desembargador Freitas, 1571 - Centro - Teresina/PI - CEP.: 64000-240
- Contato: (86) 3222-8817 / 3221-5469

Email: cropi@cropi.org.br
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ANALISE QUALITATIVA DA

SUPFRFI'CIE DE REVESTIMENTOS
ESTETICOS APLICADOS EM FIOS
ORTODONTICOS DE NIQUEL-TITANIO

Qualitative analysis of the surface
oroperties of aesthetic coatings appliea
to nickel-titanium orthodontic wires

Marcus Vinicius Neiva Nunes do Rego

Mestre Ortodontia e Ortopedia Facial pela PUC-RS. Doutor em Ortodontia
pela SLMandic Campinas-SP. Pés-Doutorado em Ortodontia pela UFRJ- RJ.
Professor de Ortodontia do Centro Universitario Uninovafapi. Teresina, Pl.

Andressa Helen Campelo

Graduacao em Odontologia pelo Centro Universitario Uninovafapi, Teresina, Pl.

Dayse de Lisieux Soares

Graduacdo em Odontologia pelo Centro Universitario Uninovafapi, Teresina, Pl.

INTRODUCAO

Para atender a alta deman-
da de aparelhos ortoddnticos
estéticos, os revestimentos
aplicados em fios metalicos
constituem uma alternativa
na pratica clinica. No entanto,
a presenca de falhas e a fal-
ta de padronizacao na aplica-
¢ao do recobrimento nos fios,
como recebidos do fabricante,
podem contribuir para a sua
perda durante uso clinico. O
objetivo do presente estudo
foi avaliar, por meio do micros-
copico eletrénico de varredura
(MEV), a superficie de fios or-
toddnticos com revestimento
estético. Nesse estudo foram

analisados fios ortoddnticos
estéticos de niguel-titanio, re-
vestidos com teflon ou resina
epdxi. As amostras totaliza-
ram 20 segmentos de fios de
04 marcas comerciais distintas
(TP Orthodontcs, Ortho Orga-
nizers, Morelli, Tecnident). A
caracterizacao micromorfolo-
gica da superficie desses fios
foi realizada qualitativamente
utilizando o MEV. Apenas uma
das amostras analisadas nao
apresentou falhas na superfi-
cie do revestimento estético.
Todas as marcas possuiram
mais de um tipo de falha no
revestimento estético dos fios,
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tais como: trincas, depressoes,
granulacoes, elevacoes, des-
gastes, ranhuras e falta de ma-
terial. A andlise da superficie
dos fios ortoddnticos no MEV
demonstrou a existéncia de fa-
Ihas no revestimento estético
em todas as marcas analisa-
das. Além disso, observou-se
falta de padronizacao na apli-
cacao do revestimento nos fios
originais da mesma marca co-
mercial.

Palavras-chave: fios ortodo-
nticos; estética; microscopia
eletrénica de varredura.
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To meet the high demand for aesthe-
tic orthodontic appliances, aesthetic
archwires (metal orthodontic wires
with an aesthetic surface coating)
have arisen as an alternative in clini-
cal practice. However, the presence
of flaws and a lack of standardiza-
tion in the coating of such wires as
received from the manufacturer may
lead to losses during clinical use. The
aim of this study was to conduct a
scanning electron microscopy (SEM)
analysis of the surface of aesthetic
orthodontic wires.This study evalua-
ted nickel-titanium (NiTi) orthodon-
tic wires with Teflon or epoxy-resin
aesthetic coatings. The samples con-
sisted of 20 distinct wire segments
from four different manufacturers
(TP Orthodontics, Ortho Organizers,
Morelli, and Tecnident). Qualitative

micromorphological surface charac-
terization of these wires was perfor-
med using SEM. Only one sample had
no appreciable surface flaws on the
aesthetic coating. All brands exhibi-
ted more than one type of flaw, in-
cluding cracks, pitting, granulations,
proud material, wear, grooves, and
lack of material. Thorough SEM exa-
mination of the surfaces of aesthetic
orthodontic archwires revealed the
presence of flaws on the coating of
all wire brands analyzed. Furthermo-
re, we observed inconsistencies in
how the aesthetic coating had been
applied to different wire samples
from the same brand.

Keywords: orthodontic wires;
aesthetics; microscopy electron
scanning.

INTRODUCAO

A demanda por aparelhos or-
todOnticos estéticos tem au-
mentado muito na clinica orto-
ddntica nas ultimas décadas, o
que impulsionou o desenvolvi-
mento de materiais estéticos,
que envolvem desde os bra-
quetes de ceramica e de com-
positos, até os fios e ligaduras
estéticas. Com relacao aos fios
ortoddnticos estéticos, as duas
opgoes existentes sao os fios
de resina reforcados com fibra
de vidro e os metalicos com
revestimentos estéticos, sendo
0s Ultimos, os de maior aplica-
bilidade clinica, visto que o re-
vestimento pode ser aplicado

em fios de aco e de niquel-ti-
tanio 1-4 .

Os revestimentos estéticos
mais utilizados sao de teflon
(politetrafluoretileno) e resina
epdxi, que tentam mimetizar
a coloracao dentaria. No en-
tanto, a aplicacao dos mesmos
sobre os fios metalicos enfren-
ta como desafio a manuten-
¢cao das propriedades originais
dos fios que sao: a memoria de
forma, a biocompatibilidade, a
baixa rigidez, a formabilidade
elevada, a baixa friccao super-
ficial, a soldabilidade e a resili-
éncia 1,5,6,7,8.

Embora alguns estudos in vi-

tro tenham evidenciado que a
presenca do revestimento es-
tético contribuiu para a redu-
cao do atrito na interface bra-
cket (slot)/fio e nao inflenciou
na relacao carga deflexao dos
fios 9,10,11,12,13, alguns auto-
res observaram que durante o
uso clinico, pela acao da mas-
tigacao, enzimas salivares, es-
covacao e deflexao, uma parte
significativa desse revestimen-
to é perdida, o que causa um
impacto estético negativo, au-
menta a sua rugosidade super-
ficial e altera suas propriedades
mecanicas, com o aumento da
relacao carga/ deflexao e do
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atrito, além de poder facilitar o
acUmulo de matéria organica
8,14,15,16,17,18.

Outro fator que poderia con-
tribuir para a perda do revesti-
mento com o uso clinico seria
a presenca de falhas e falta de
padronizacao na aplicagcdao do
recobrimento nos fios como
recebidos do fabricante, como
trincas, depressoes, falta de
material e desgates 16,17.

MATERIAIS E METODOS

Neste estudo foram avaliados
fios ortoddnticos estéticos de
niquel-titanio, seccao trans-
versal 0,016”, revestidos com
teflon (politetrafluoretileno)
ou resina epodxi. As amostras
totalizaram vinte segmentos
de fios de quatro marcas co-
merciais distintas, sendo cinco
segmentos correspondentes
a cada marca e pertencentes
ao mesmo lote de fabricacao.

TABELA 01:
Caracteristicas dos fios de niquel-titanio com revestimento estético utilizados no estudo.

Alteracoes na cor dos revesti-
mentos também foram obser-
vadas, quando da exposi¢cao
dos fios no meio bucall,15 ou
colocacao deles em contato
com solugao de café por um
periodo de vinte e um dias19.

Diante da escassez de estudos
avaliando a superficie de reves-
timentos estéticos e a compro-
vada perda dos mesmos apds
uso clinico, torna-se relevante

Para determinar o tamanho
da amostra foi realizado um
estudo piloto, com duas mar-
cas escolhidas aleatoriamen-
te, no qual foi verificado que
essa quantidade de segmentos
eram suficientes para detec-
tar diversos tipos de falhas na
superficie dos revestimentos.
O numero amostral necessa-
rio para pesquisas qualitativas
¢ definido quando da repeti-
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a realizacao do presente estu-
do com o objetivo de avaliar a
qualidade da superficie do re-
vestimento de fios de diversas
marcas comerciais, determinar
os tipos de falhas encontradas
e verificar a existéncia de um
padrao na superficie do reco-
brimento dos fios pertencen-
tes @ mesma marca e ao mes-
mo lote fabricacao.

tividade e saturacao dos re-
sultados principais, conforme
descrito por Fontanella et al.
(2011)20.

Cada amostra foi constitui-
da por um segmento de fio
de 10mm de comprimento da
mesma regiao do arco (regiao
posterior). Foram preparadas
05 amostras de cada grupo, de
acordo com as seguintes mar-
cas comerciais

DIMENSAD | P0s% | Locazachoro
Tp Orthodontics, La Porte, Ind, EUA 0,016” Teflon Vestibular
Ortho Organizers, San Marcos,CA,EUA 0,016” Teflon Total
Tecnident, Sao Carlos,SP, Brasil 0,016” Resina epoxi Total
Morelli, Sorocaba, SP, Brasil 0,016” Resina epoxi Total
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Cada segmento de fio foi mon-
tado em stubs com fita de
carbono dupla-face, com a
sua superficie vestibular vol-
tada para cima e, em seguida,
foi submetido ao processo de
metalizacao com ouro (SC,
Sanyu Electron,Toquio,Japao).
A caracterizacao micromor-
folégica da superficie dos fios
ortoddnticos revestidos foi
avaliada qualitativamente por
dois examinadores utilizando o
MEV (JEOL modelo JSM-6460
LV, Téquio,Japao), sem o prévio

QUADRO 1:

conhecimento quanto a mar-
ca que estava sendo analisada.
Quando houve discordancia
em relacao ao tipo de falha, um
terceiro examinador auxiliou
na determinacao da alteracao
encontrada.

Fotomicrografias com magnifi-
cacao da ordem de 200x, 400x
e 500x foram obtidas das re-
gides em que se encontraram
falhas na superficie do reves-
timento dos fios. As falhas fo-
ram observadas e classificadas
a fim de ser realizada a compa-
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racao entre as marcas analisa-
das. Para verificar a incidéncia
de cada tipo de imperfeicao
nos revestimentos dos fios,
desenvolveu-se um critério de
classificacao de acordo com a
frequéncia de falhas. Vale res-
saltar que esse critério nao le-
VOu em consideracao a quan-
tidade de vezes que a falha se
repetiu N0 mesmo segmento,
mas sim a frequéncia de repe-
ticao das falhas nos cinco seg-
mentos analisados, conforme
descrito no Quadro 1.

Classificacao da frequéncia de falhas em cada grupo de fios analisado no MEV.

CLASSIFICACAO DA

FREQUﬁNCIA DE FALHAS

CONCEITO

Muito Frequente

Presente em 80% ou mais das amostras

Frequente

Presente entre 60 a 80% das amostras

Pouco Frequente

Presente em menos de 60% das amostras

Ausente

Nao observada em nenhuma das amostras da marca comercial.

Além da comparacao entre as marcas, guanto a frequéncia
e o tipo das falhas, foi verificada a existéncia ou nao de
padronizacao no revestimento dos fios da mesma marca
comercial e pertencentes ao mesmo |lote de fabricacao.
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RESULTADOS

Apenas uma, do total de 20 amostras, ndao apresentou defeito no revestimento estético. Em todos
0s grupos verificou-se mais de um tipo de falha no revestimento estético dos fios. A marca TP Or-
thodontics, em todas suas amostras, apresentou uma superficie bastante rugosa e granulada (Fi-
gura 1-A), enquanto a marca Ortho Organizers, também revestida por teflon (politetrafluoretileno),
foi a que apresentou menos tipos de falhas no revestimento, além de demostrar uma superficie
mais uniforme e menos rugosa (Figura 1-B). Quando analisados os fios das marcas Tecnident e Mo-
relli, ambas revestidos por resina epodxi, os da Tecnident exibiram, em suas amostras, 4 dos 7 tipos
de defeitos classificados, ao passo que, os da marca Morelli, apresentarm todos os tipos de imper-
feicOes. As amostras das marcas Tecnident e Morelli também exibiram superficies de revestimento
mais uniformes e lisas se comparadas as da TP Orthodontics (Figura 1 - C,D).

v - ednbi4
g - eunbiq

D - einbiq
g - einbiq

FIGURA 1. Fotomicrografias de fios revestidos :(A) TP Orthodontics, (B) Ortho Organizers.(C) Tecnident, (D) Mo-
relli. Ampliagao original 200x.
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As falhas observadas no revestimento estético dos fios de niquel-titdnio foram: desgaste, depres-
soes, elevacoes de material, falta de material, granulagdes, ranhuras e trincas (Figura 2,3 e 4). A
frequéncia de cada tipo de imperfeicao em todas as marcas encontra-se descrita na Tabela 2.

TABELA 2:
Frequéncia dos tipos de falhas no revestimento estético do fio em cada marca comercial.

MARCA P .
COMERCIAL ‘ FREQUENCIA DOS TIPOS DE FALHA NO REVESTIMENTO ESTETICO
DESGASTE DEPRESSAO ELEVACAO | GRANULAGCAO | RANHURA TRINCA ;i'_';::‘ :i
TP Orthodontics + + + ++ - + _
Ortho Organizers + ++ - - - - -
Tecnident - - + + + + -
Morelli + + + ++ ++ + +

LEGENDA: ( ++) Muito frequente / (+) Frequente / ( * ) Pouco frequente / (-) Ausente

Nenhum dos defeitos foi visto em todas as marcas comerciais. Falta de material e ranhuras foram
notadas em apenas duas marcas, das quatro analisadas. As amostras de cada marca comercial
analisadas no MEV pertenciam ao mesmo lote de fabricacao, no entanto, nao se observou padro-
nizacao na aplicagao do revestimento.

V - ednbi4

g - eunbi4
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FIGURA 2. Fotomicrografias de falhas nos revestimentos estéticos dos fios: (A) trincas e falta de material - Morelli,
(B) depressao, trinca e falta de material - Morelli, (C) Ranhuras - Tecnident, (D) - elevagao de material e granulacao

- Tecnident . Ampliagao original 500x.

g - eanbi4

v - eanbi4

FIGURA 3. Fotomicrografias de falhas nos revestimentos estéticos dos fios: (A) granulagao e desgaste - TP Ortho-
dontics, (B) granulacoes, depressoes e elevagao de material - TP Orthodontics. Ampliagao original 400x.

vV - eanbi4

FIGURA 4. Fotomicrografias de falhas nos revestimentos estéticos dos fios: (A) granulacdo e desgaste - TP Ortho-
dontics, (B) granulacdes, depressoes e elevagao de material - TP Orthodontics. Ampliagao original 400x.
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DISCUSSAO

E fato inconteste que a estética
do aparelho ortoddntico pas-
SOu a ser uma exigéncia nas ul-
timas décadas, principalmente
quando se refere a tratamentos
em pacientes adultos9,21,22;
Essa grande exigéncia estética
estimulou a industria nao so a
desenvolver acessoérios e liga-
duras estéticas, que evoluiram
muito nas suas propriedades fi-
sicas, mecanicas e 6pticas, mas
também a produzir fios orto-
dbénticos que mimetizassem a
cor dos dentes, sem, contudo,
prejudicar o seu desempenho
clinico por alteracdes nas suas
propriedades mecanicas ou
por inducao de algum efeito ci-
totdxicol,2,4,8,14,15,19. Neste
grupo estariam incluidos o fio
de composito reforcado por fi-
bra de vidro e os fios metalicos
com revestimentos estéticos,
que podem ser de teflon ou re-
sina epoxi e envolver todo o di-
ametro do fio ou sé sua porgao
vestibular 23,24 .

Vantagens para os fios com re-
vestimento estético originais,
como recebidos do fabricante,
foram descritas, tais como: re-
ducao da rugosidade da super-
ficie de fios de niquel-titanio,
aumento da resisténcia a cor-
rosao e reducao do atritol3.
No entanto, algumas desvan-
tagens tém sido atribuidas aos
fios com revestimento esté-
tico de teflon ou resina epoxi,
que seriam a pouca durabili-
dade do recobrimento, altera-
coes de cor, aparecimento de
trincas, depressdoes, aumen-
to da rugosidade e acumulo

de matéria orgdnica amorfa,
pela acdao de forcas mastiga-
térias e da prépria escovacao,
como também de enzimas
orais. Essas modificacdes ou
perdas do revestimento foram
evidenciadas depois do uso
clinico ou até mesmo apos si-
mulacdes das condi¢cdes ora
is1,8,9,14,15,16,18,19,25,26.
Em termos quantitativos, Silva
et al. (2013)19 reportaram per-
das de até 72% do recobrimen-
to apds 21 dias de uso clinico.

Devido a comprovada perda de
parte do revestimento apds o
uso clinico atribuida a diversos
fatores, optou-se por analisar a
superficie do revestimento de
fios de 04 marcas comerciais
e pertencentes ao mesmo lote
de fabricacao, no intuito de
investigar a presenca de mais
um fator predisponente. A ava-
liacao dos segmentos de fio no
MEV, evidenciou a presenca
de inumeras falhas no recobri-
mento estético em todas as 04
marcas comerciais analisadas,
tanto nas com revestimento
de teflon (TP e Ortho Organi-
Zers), Como nas com revesti-
mento de resina epoxi (Morelli
e Tecnident). As falhas encon-
tradas envolveram a presenca
de trincas, depressoes, eleva-
¢oes, granulagdes, desgastes,
ranhuras e falta de material.
Tais achados estao de acordo
com o estudos realizados por
Zegan et al. (2012)16 e Silva et
al. (2013)19, que também veri-
ficaram falhas na aplicacao do
revestimento e irregularidades
na superficie nos fios originais,
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como recebidos do fabricante.
Dentre as marcas analisadas, a
superficie do revestimento dos
fios da Ortho Organizers foi a
que apresentou a menor quan-
tidade de falhas e uma maior
padronizacao.

Do ponto de vista clinico, as
falhas apresentadas na super-
ficie do revestimento dos fios,
como recebidos pelo fabrican-
te, poderiam contribuir para
uma maior quantidade de sua
perda durante o tratamento
ortododntico, além de acarretar
um aumento da rugosidade da
superficie e do atrito, dificul-
tando as mecanicas de desli-
zamento. Esse aumento das
irregularidades na superficie
facilitaria também o acumulo
de matéria organica. Estudos
ja evidenciaram um aumento
significativo do atrito quando
os fios com revestimento fo-
ram analisados antes e apds
0 uso clinico, mesmo com o
uso de braquetes autoliga-
dos8,15,18,19. Perdas na qua-
lidade estética e alteracdes nas
propriedades dos fios, como o
aumento do atrito, poderiam
desencorajar sua utilizacao.
Sendo assim, para O Seu uso
rotineiro na pratica ortodonti-
ca, seria necessaria uma maior
durabilidade do revestimento
no ambiente oral e um aper-
feicoamento no seu processo
de aplicacao na superficie dos
fios, que por envolver elevadas
temperaturas, aumenta o risco
de falhas.
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CONCLUSOES

E Tendo em vista os resultados do presente estudo pdde-se afirmar que a analise qualitativa da
superficie dos fios no MEV demonstrou a existéncia de falhas no revestimento estético dos fios
ortoddnticos em todas as marcas. Os tipos mais frequentes foram: granulacdes, depressoes, ele-
vagoes, trincas, ranhuras, desgastes e falta de material. Além disso, observou-se uma auséncia de

padronizacao na aplicacao do revestimento nos fios originais da mesma marca comercial.
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HARMONIZACAO
NA ODONTOLOGIA

Saiba mais sobre
esse campo

de atuacao e a
iImportancia em
orocedimentos
gue vao além da
estética

Com atuacao na area odon-
toldgica ha 25 anos, o cirur-
gido-dentista, André Cidrao
conquistou o mercado cea-
rense e além de atender seus
pacientes em clinica localizada
na capital, Fortaleza, também
é professor de cursos de es-
pecializacao e aprimoramen-
to em odontologia, por todo o
Brasil.

Dr. André Cidrao define a “Har-
monizacao Orofacial” como
um conjunto de procedimen-
tos minimamente invasivos
que levam o paciente ater uma
harmonia entre a beleza intra-
oral e extraoral, aumentando
principalmente a autoestima,
consequentemente  levando

Prof. Dr. André Cidrao
Professor e cirurgido-dentista, Dr. André Cidrao (CRO-CE 2685)

a um estado de salde. Pois a
Organizacao Mundial de Sau-
de (OMS) define a salde como
“um estado de completo bem-
-estar fisico, mental e social e
nao somente auséncia de afec-
coes e enfermidades”.

O cirurgidao-dentista acredi-
ta que estética e funcao sem-
pre andam de maos dadas na
Odontologia. Segundo ele,
apenas 1% dos procedimen-
tos na Odontologia sao estri-
tamente estéticos. “Tudo co-
meca pela avaliacao intraoral
e extraoral do paciente. Para
se ter uma ideia, a auséncia de
um dente na regiao posterior
da arcada do paciente, pode
induzir a um excesso de forca

ODONTO NORDESTE | EDICAO ESPECIAL

de determinados grupos mus-
culares, levando o paciente a
desenvolver inclusive assime-
trias faciais”, afirma o especia-
lista. Logo apds a avaliacao e
planejamento do caso, o cirur-
giao-dentista pode lancar mao
da utilizacao dos tratamentos
de Proétese, Ortodontia, Den-
tistica, Implantodontia, Perio-
dontia e Cirurgia Buco-Maxilo-
-Facial, bem como a utilizagao
de Procedimentos Minima-
mente invasivos como a uti-
lizacdo da Toxina Botulinica e
Preenchimentos Orofaciais, Bi-
chectomia, Fios Faciais, Utiliza-
¢ao de Enzimas Lipoliticas na
regiao Submentoniana, sendo
este procedimentos sempre
baseados em estudos antro-
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Estética e funcao

sempre andam de maos

dadas na Odontologia....

pométricos, cefalométricos
e computadorizados, através
da utilizacao de imagens dos
pacientes, podendo ser utili-
zados individualmente ou em
conjunto para leva-lo a uma si-
tuacao de Harmonia e Beleza,
além de estabilidade funcional
na regiao Orofacial.

Ainda segundo André Cidrao,
para um profissional dentista
comecar o trabalho na area
da harmonizacao é preciso se
preparar e ter formacao em
cursos com profissionais gaba-
ritados e de larga experiéncia
técnica e cientifica existentes
no mercado. “As areas intrao-
rais, ja sao bastante estudadas
pelos profissionais em forma-
cao (graduacao), bem como
por poés-graduados (aperfei-
¢coamento, especializacoes,
mestrado, doutorados e pds-
-doutorados). O grande “x” da
guestao é a associacao dos
tratamentos intraorais, asso-
ciados aos extraorais. Hoje
temos varios cursos de Imer-
sao em Harmonizacdao Orofa-
cial, ensinando exclusivamen-
te protocolos de utilizacao na
area extraoral, as vezes sem
nenhuma relacao com a intra-

oral”, explica Cidrao. Segundo
ele, o profissional deve lembrar
de dois pontos: primeiro que
€ um dentista, com formacao
completa em crescimento e
desenvolvimento cranio facial,
logo deve trabalhar associan-
do as duas areas - a intraoral e
a extraoral; o segundo ponto: é
preciso tratar as causas, e nao
as consequéncias, bem como
refinar os tratamentos intrao-
rais com os procedimentos ex-
traorais.

Hoje ja existem cursos de Es-
pecializacao na area, reconhe-
cidos pelo érgao maior da edu-
cacao no Brasil, o MEC. Para
Cidrao, em pouco tempo, tam-
bém sera reconhecido como
especializacao pelo CFO.

De acordo com o cirurgiao-
-dentista, a utilizacao da Toxi-
na Botulinica para diminuicao
da Hiperfuncao dos musculos
faciais e de sustentacao da
cabeca é um procedimento
bastante efetivo, no controle
da dor, relacionada ou nao a
hiperfuncao (as cefaleias pri-
marias hoje também sao con-
troladas através da utilizagcao
deste farmaco, inclusive as en-
Xaguecas - migraneas), pois ja

Y

foi comprovado que existe re-
lacionamento causal direto as
patologias dentarias e Maxilo-
-mandibulares.

André Cidrdrao explica que
Os apertamentos Céntricos e
excéntricos, também sao ou-
tra area de atuacao da Toxi-
na Botulinica. “O Bruxismo é
multifatorial, porém podemos
controlar as consequéncias do
mesmo com a utilizacao desta.
As Hiperfuncoes Massetéricas,
com hipertrofia uni ou bilate-
ral dos mesmos, também sao
amenizadas estético e funcio-
nalmente com seu uso, e mais
recentemente o controle da
DOR em pacientes com DTM
diagnosticada por profissional
especialista. A Toxina nao tra-
ta DTM, porém controla a sin-
tomatologia, até para que haja
uma melhor adesao do pacien-
te ao tratamento”, pontua o ci-
rurgiao-dentista. Relaxando-se
0s musculos hiperfuncionados
relacionados a mimica na Face,
pode-se evitar a consequéncia
desta hiperfuncao: as ritides
faciais, apelidadas de rugas
(nota-se que é realizado o tra-
tamento da consequéncia, e
sim a causa, logo deve ser en-
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carada como um tratamento
funcional de repercussao esté-
tica, bem como o relaxamento
do masseter em casos de hi-
perfuncao do masseter uni ou
bilateral). Hoje, existe um rol
bem maior de procedimentos
em estudo, todos respaldados
cientificamente, na literatura
mundial. Ja quando o assunto
é preenchimento ou Fios Fa-
ciais na Odontologia, deve-se
pensar principalmente nas te-
orias de envelhecimento facial,
que passam pelo envelheci-
mento da pele, musculo, gor-
duras e 0sso. O reposiciona-
mento correto das estruturas
envelhecidas faz com que haja
uma melhor finalizacao nos
tratamentos reabilitadores in-
traorais, bem como, especifica-
do na Resolugao CFO 185/93,
no seu artigo 60: “...harmoni-

zacao da Face no complexo

Maxilo-mandibular..”. Além
de repor volume perdido pelo
envelhecimento, pode-se fazer
compensacao de deficiéncias
de causa traumatica, genéti-
ca ou funcional. A estimulacao
de morfodiferenciacao celular
através da utilizagao dos fato-
res de crescimento autdlogos
obtidos via Venopunc¢ao segui-
da do processamento sangui-
neo, também sao importantes
armas na nova e atual Harmo-
nizacao Orofacial.

Para André Cidrao, todos os
pacientes com estado de sau-
de geral controlada, além das
contraindicacdes especificas:
Gestantes e Lactantes, alér-
gicos as substancias ativas e
albumina, no caso exclusivo
funcional, sem exclusao formal
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de idade, havendo a indicacao
correta e estético funcional,
acima de 18 anos, com estado
psiquico dentro dos padroes
da normalidade (evitar pacien-
tes com distUrbios como o dis-
morfismo) podem realizar pro-
cedimentos em harmonizacao.
Segundo a lei maior da Odon-
tologia, a Lei de niumero 5.081
de 1966, que rege a profissao,
o Cirurgiao-dentista é pres-
critor e injetor de produtos e
medicamentos destinados a
Odontologia, comprovados
cientificamente pela literatu-
ra mundial. De acordo com
André Cidrao, é permitido ao
profissional Cirurgiao-dentista
diagnosticar, planejar, e tratar,
dentro da sua area de compe-
téncia legal, para realizar uma
Harmonizacao Orofacial.
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